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Ventajas de "tirar" sin financiación

Eres totalmente libre para dirigir tu proyecto

Vas a estar totalmente enfocado en tu negocio

Puedes crear una empresa para vivir de ella

Si el negocio va bien tendrás acceso directo a los beneficios

Como emprendedor solo arriesgas tu tiempo

Si lo logras solo con tus medios la satisfacción es increíble



Los problemas de "tirar" sin financiación

Vas a ir más lento

La competencia te pisa los talones

Puedes parecer amater

Vas a perder oportunidades

Es más difícil valorar tu proyecto



Lo importante no es ser el primero es ser
el mejor

La competencia no es un problema, es una oportunidad

No me gustan los océanos rojos

Vivir de las rentas de ser el primero es peligroso



Los foros de inversores y startups

Tu proyecto tiene que sonar

Los inversores hablan entre ellos ;)

En público o privado, todo es válido

Objetivo la reunión privada con el inversor

Ya nadie financia un plan de negocio

Blogs, medios, eventos, ... lo



Social Media para Emprendedores de Internet

escucha
participa
colabora
aprende
aporta

promueve
relajate
disfruta

constancia
mide



Que no me olvide de hablar de

Resolver una necesidad
El equipo
La tecnología
El modelo de negocio - eso seguro que no se me olvida :)
Las dificultades para captar audiencia
Salir a vender
Problemas de caja?



Social Media para las empresas

Social Media no es comunicación, es conversación
Social Media no va de audiencias, va de nombres
Social Media no es de profesionales, es de apasionados
Social Media no se vende, se compra
Social Media no tiene ROI
Social Media no va de estrategia, es un salto al vacío
A favor de los community manager



Crowdsourcing

Una opción para rentabilizar las redes sociales
crowd = multitud
sourcing = fuente

Se plantean problemas a la multitud y se recompensa a quienes los 
resuelven

Proceso:
1) La empresa tiene un problema
2) El problema es formulado en la red
3) Se convoca a la multitud para que aporte sus soluciones
4) La multitud plantea soluciones alternativas al problema
5) Las soluciones son valoradas y se elige entre multiples de ellas
6) La mejor solución recibe recompensa
7) La empresa adquiere derechos de uso de la solución
8) La solución se aplica y se consiguen los resultados

- Innocentive
- Worthidea



Crowdfunding

La financiación de un proyecto se realiza entre muchas personas que 
desean apoyarlo en lugar de entre un inversor o empresa como ocurría 
hasta el momento

crowd = multitud
funding = financiación

Interesante opción ante la falta de financiación y crédito
Tener en cuenta las connotaciones legales
La multitud también puede participar en la toma de decisiones
Los inversores crean su propia comunidad: networking
Método válido para financiación de startups

- El Cosmonauta
- Grow VC



Recomendaciones sociales

La nueva sabia que alimenta los negocios de internet

Tecnología <> opinión

La gente confía en la gente
La publicidad ha perdido su efectividad
A la gente le gusta recomendar aquello que le gusta
La gente pide recomendaciones en las redes sociales
No todo son malas opiniones
Un gran aliado para el comercio electrónico

- Strands
- Recomendar.com



El ecommerce una gran oportunidad

Busca la diferenciación respecto al comercio tradicional

El inventario es el rey

Las fichas de producto han de ser tu obsesión

El ecommerce no tiene fronteras

En internet se puede vender de todo

Trabaja en acuerdos con las empresas de distribución

No necesitas almacén

24 horas al día 365 días al año, todo el día pegado al teléfono

Mide y vencerás

Atentos al sector alimentación, sucesor del sector moda



No me vendas la moto



Dudas

Qué pasa con el sector Salud?

Dónde están las empresas de desarrollo de juegos?



Gracias ;)


